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O MERCADO IMOBILIARIO VAI MUITO BEM,OBRIGADO! & &
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Palavra do Diretor

Quando escrevo o titulo acima estou realmente convencido disso.
Quando fomos surpreendidos por esta triste realidade da pandemia que
assolou o mundo no ano de 2020 e permanece em 2021, pensei que 0
mercado imobilidrio iria sofrer muito e que a classe de corretores de
imdveis iria viver dias muito dificeis. E no inicio foi assim, pois em marc¢o
e abril de 2020 o mercado imobiliario ficou estagnado, principalmente no
segmento de vendas.

Mas, com as mudancas no cenario econdmico e financeiro, principalmente com a queda da Selic
para 2% ao ano, o dinheiro investido no mercado financeiro, passou a ser remunerado com taxas
abaixo da inflacdo e as pessoas que acreditavam, que aplicar seu dinheiro no banco, era melhor do
aplicar em iméveis, mudaram rapidamente de opinido, trazendo um novo publico interessado no
mercado imobiliario. Ficou facil perceber que uma aplicacdo rendendo algo em torno de 0,15% ao
més, perdia facil para um percentual de 0,4% ao més, que é o resultado do aluguel de um imodvel
bem escolhido, sem contar a valorizacao do préprio imével a médio e longo prazo. Podemos tomar
como exemplo a aquisicdo de um imoével quarto e sala moderno e com infraestrutura, além de ter
uma taxa de condominio baixa. Um imovel como esse, pode ser comprado por R$ 300.000,00 e ser
alugado por R$ 1.200,00 fora taxas. Se fizermos um investimento no mercado financeiro esse valor
de R$ 300.000,00 vai render algo em torno de R$ 450,00 ao més, sem contar que o capital investido
ndo se valoriza, ao contrario do imovel. Por outro lado, a queda da Selic estimulou os bancos a
baixarem as taxas de financiamento para compra de imdveis, que chegaram a cair 2 pontos
percentuais ou mais, situado a taxa de juros de financiamento em torno de 6,5% ao ano, fator que
trouxe ao mercado uma massa de consumidores que nao poderia tomar o financiamento antes,
fazendo com o que o mercado imobiliario passasse a viver um clima de certa euforia. Dessa forma,
é cada dia mais facil afirmar que o mercado imobiliario vai muito bem.

O que nos, corretores de imoveis, podemos fazer para aproveitar esse momento tao especial do
mercado? E claro, que o fato do mercado estar aquecido ndo significa que todos que estao nele
tenham sucesso. Para isso, € absolutamente necessario que todos nds tenhamos que buscar
incessantemente, a atualizacdo, o conhecimento, a visdo de um mercado que mudou. Temos que
entender que o cliente de hoje é muito diferente do cliente de ontem, pois ele esta muito mais
exigente e nos cobra eficiéncia e conhecimento. Nunca fomos tao exigidos em toda a histéria da
profissao e por conta disso se faz necessario entender, qual a melhor forma de fazer o nosso cliente
viver uma experiéncia positiva. Além da tecnologia, que j& € uma exigéncia que ha muito se
configurou como item indispensavel ao profissional de corretagem, é fundamental que possamos
entender melhor o nosso cliente e sé conseguiremos isso nos capacitando dia a dia, buscando as
ferramentas adequadas ao novo mercado, pensando no futuro.

Boa sorte!

Noel Silva - CRECI-BA 4291 - Diretor de Comunicacao
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Delegados Regio

Paulo Henrique
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Representar o CRECI, é defender
e orientar 0s nossos colegas na
realizacdo dos sonhos de nossos
clientes.”

Fabio Braga
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Santo Antonio de Jesus

"Tenho a honra de ser o elo de
ligacdo entre o conselho, os
corretores de imébveis e a
sociedade, representando nossa
classe e valorizando o exercicio
legal da profissao."
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Geraldo Carvalho

Jelzi Jane
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"Tenho muito orgulho de ser
Corretor de Imdveis, por isso

aceitei ser o Delegado do CRECI.
Vivo mais de perto, as dificuldades
que a nossa classe enfrenta."

Francisco Moura
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Lauro de Freitas

"Sinto-me honrado e orgulhoso
com esta funcdo pois, com muita
satisfacdo, exerco o meu papel,
sempre buscando melhorias para a
categoria dos Corretores de
Imobveis".
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Alagoinhas

"Sou muito honrada por ser a
primeira mulher corretora de
imoOveis e a primeira delegada
do Creci, na minha cidade,
contribuindo para a valorizacao
da profissao e por mais
seguranca imobiliaria."
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Luis Eduardo Magalhaes

"Um trabalho em prol de um
mercado mais seguro, fazendo
cumprir as leis que regem a
profissdao, com transparéncia e
seguranca trazendo
credibilidade e respeito para a
nossa classe.”

CONSULTE O ENDERECO E TELEFONE DAS DELEGACIAS EM NOSSO SITE




BAHIA TEM 315 NOVOS CORRETORES DE IMOVEIS EM 2021!

Cinco cerimdnias de Entrega de Carteiras, do CRECI BAHIA
agitaram a telinha da internet, em “meetings” repletos de
janelinhas, preenchidas por formandos que entraram para o
mercado imobilidrio, até agora, neste ano de 2021, para
fortalecer a profissdo de Corretor de Imoveis. Registramos
cerca de 315 novos Corretores de Imoveis habilitados para o
exercicio da profissao.

Este fato decorre do inédito cenario conflagrado pela
epidemia do corona virus , que trouxe uma ressignificacao
para o conceito de residéncia. O aquecimento do mercado
imobiliario foi logo percebido por pessoas que perderam suas
profissbes e tiveram que se reinventar dentro do mercado
profissional.

Os Cursos de Técnico em Transac¢8es Imobiliarias e os Cursos
de Graduacdo Tecnolégica em Negdcios Imobiliarios
~aumentaram sua demanda e a carreira de Corretor de
m: /moveis tem se destacado no cenario profissional, dentre

S0l poucas que n3o foram abaladas pelo isolamento social.

Estes eventos online tém surpreendido a todos! "Nunca
imaginariamos que uma reuniao online, emocionasse tanto
ou mais que uma presencial” disse o Presidente Samuel
Prado, que faz questdo de estar presente, em todas as
| Entregas de Carteiras.

BAHIA OCUPOU 2° LUGAR EM INSCRICOES NO SABER IMOBILIARIO!
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Samuel Prado
Presidente CRECI-BA

CRECI-BA

Inscritos
1.229

A segunda edicdao do mega evento online e 100% gratuito, Saber
Imobiliario, neste ano de 2021, contou com mais de 11 mil inscritos
para os dias 03 a 06 de Maio, com o Estado da Bahia em segundo
lugar nas inscricGes, perfazendo o total de mais de 1200 baianos
inscritos. Com o tema: Comunicacdo no Empreendedorismo
Imobiliario, o evento foi realizado pelo sistema COFECI CRECI, com
apoio do SEBRAE, e patrocinio do Homer Parcerias e iGlobal, o
Saber Imobiliario foi, como sempre, dirigido a Corretores e
empresarios do setor que buscam o aperfeicoamento de seus
conhecimentos sobre o mercado. Grandes nomes da area de
comunicacdo empresarial dividiram seus conhecimentos e
experiéncias, de forma gratuita com os participantes. Os
palestrantes foram: Eduardo Ferraz, Guilherme Amaral, Marcos
Piangers e Mara Behlau.




AGENDA LEGISLATIVA DOS CORRETORES DE IMOVEIS 2021

O Sistema Cofeci-Creci vem trabalhando, ha muito tempo,
pela sensibilizacdo dos 6&rgdaos publicos quanto a
importédncia do papel dos corretores de imoveis no
desenvolvimento econémico, social e politico brasileiro, e

/./ ' pela representacdo ética e democratica de seus inscritos.
— - A Lei n° 6.530, de 12 de maio de 1978, que regulamenta a
| - | profissdo dos corretores de imdveis, completou 40 anos em

COTEELEREC] — 2018, com apenas uma pequena altera¢do introduzida pela

Lei n° 10.795/2003. E preciso atualiza-la!
Por isso o Cofeci criou a Comissdo de Apoio Parlamentar, cujo objetivo principal é

aperfeicoar a Lei n°® 6530/1978. No ano de 2015, foi lancada a Frente Parlamentar em
Apoio ao Mercado Imobilidrio. Estreitar o relacionamento do segmento com o0s
governantes é o meio mais eficaz de gerar visibilidade, evidenciando a imimportancia da
categoria. Dessa forma, o Sistema Cofeci-Creci acredita na Frente Parlamentar Mista em
Apoio ao Mercado Imobilidrio como veiculo fundamental para dar voz ao marcado
imobiliario e aos corretores diante das instancias representativas oficiais.

Acompanhem as publicacdes e fiqguem por dentro de tudo!

CAMPANHA NACIONAL DE
RECADASTRAMENTO

Acesse nosso site

www.creciba.gov.br

# Disponivel na DISPONIVEL NO

- App Store P> Google play
CASO PRECISE DE SUPORTE ENTRE EM CONTATO COM:

(71) 98890-7432 @ cpd@creciba.gov.br
O (71)3444-1474 b2q ouvidoria@creciba.gov.br
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